
Projet V5558 - Cession
Organisme de Formation Premium en langues étrangères (B to B)

1.818 K€ 
CA 2025

15 collaborateurs 
90 formateurs

> 12 % EBE/CA
2025

+ 29 ans 
D’existence

Points clés à retenir 

 Santé financière saine et business 
model éprouvé et rentable.

 Réputation solide et établie. 
 Equipe de qualité, engagée, 

structurée et opérationnelle.
 Portefeuille de clients grands comptes 

récurrents.
 Maitrise de tous les formats de 

formation (présentiel partout en 
France, distanciel et digital).

 Cession 100% des titres.
 Immobilier pouvant faire partie du 

périmètre.

Henri LORETTO
Synercom France
06 10 23 42 80 
hloretto@synercom-france.fr

Évolution CA & rentabilité  Description
 Activité : l’entreprise propose une offre de services

complète autour des langues étrangères à destination des
entreprises : formation, coaching, traduction et
interprétariat

 Marché : La société intervient partout en France, pour des
grands comptes internationaux.

 Clientèle : 85 % entreprises, 15 % particuliers (CPF).

 Profitabilité : structurelle depuis plusieurs années.
Supérieure aux standards du secteur.

Indicateurs
• Répartition CA : environ 80 % formation, 10 % traduction, et  

10 % interprétariat.
• 270 intervenants indépendants référencés et fidélisés 

(90 formateurs et 200 traducteurs ou interprètes).
• 30 langues couvertes.
• Taux de satisfaction exceptionnel : > 4,9 / 5 sur plateforme 

CPF.
• Certification Qualiopi.
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