
V5523 - MISSION EXCLUSIVE DE CESSION
Vente et installation de cuisines professionnelles

Synercom France ARA  – hlore1o@synercom-france.fr – 06.10.23.42.80

Points clés à retenir

§ Notoriété de l’entreprise sur son marché et sa région 
§ Équipe structurée d’une 10aine de personnes
§ Santé financière saine, ges=on op=misée et moderne 
§ Clientèle fidélisée

≈	2,3 M€
CA 2025

10aine
De collaborateurs

≈ 𝟏𝟎%
TCAM 23-25

≈	30ans 
d’existence

§ Projet : Cession de 
100% des =tres

§ Immobilier : Peut faire 
par=e du périmètre de 
cession

§ Raison : Changement 
d’ac=vité du dirigeant

Descrip0on de l’entreprise

L’entreprise, créée il y a une 30aine d’années, est experte dans la vente et 
l’installa=on de cuisines professionnelles. 

La notoriété et la qualité des presta1ons :
§ Services : Etude projet, installa=on, répara=on, maintenance, mise en 

conformité́, etc. 
§ Produits : Cuisines professionnelles, inox sur-mesure, ven=la=on et froid, 

etc. 

Fidélisa1on des clients et flux de croissance :
§ Equipe  : Une équipe structurée et autonome composée d’une 10aine de 

personnes 
§ Clientèle : 100% de professionnels des sports d’hiver (sta=ons, 

restaurants, bars, etc.) 
§ Récurrence ac1vité: ≈20% du CA (contrat de maintenance & dépannage, 

etc.) 

Evolution de l’activité (CA x EBE)

Composi0on de l’ac0vité  
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