
 

 
Ce message est à destination des partenaires de 

Synercom Ouest : experts comptables, avocats, 

notaires, banquiers, investisseurs, etc. 

 

Si un de vos clients est sensible à cette affaire, 

nous vous invitons à nous contacter pour vous 

transmettre le dossier de présentation. 

 

Nous vous proposons l'acquisition d'une entreprise dont nous avons 
la mission exclusive de cession.  
En voici les éléments clés : 

 

 

Organisme de formation 
spécialisée multisites 

 

Nouvelle mission exclusive de cession 

SYNERCOM OUEST 

Damien Guillard - associé gérant 

 

V1213 

7 rue de l'ouche de Versailles | 44000 Nantes 
31 rue de la Boétie | 75008 Paris 

Tél : 06 71 86 43 65 | Ligne fixe : 02 28 29 66 51 

dguillard@synercom-france.fr 
www.synercom-france.fr 
https://www.linkedin.com/in/damien-guillard-synercom/ 

 
Cabinet de conseil en cession et acquisition d'entreprises organisé en réseau national de 25 associés et consultants, membre 

du réseau Européen TRANSEO. Un des leaders français indépendants de la transmission des PME de 2 à 40 M€ de CA 

 

-PRIX- 

100% des titres sur proposition 

-APPORTS- 

400 K€ en fonds propres minimum 

 

Cabinet membre de AFITE  I  N°ORIAS 13000317  I  Carte professionnelle CPI  I  RC Pro MMA 

SARL SYNERCOM FRANCE Ouest au capital de 7 990 €  I  RCS 440 319 382 

 

POINTS FORTS 
• Une entreprise connue et structurée à l’excellente image de marque dont la 

qualité de travail est reconnue sur ses marchés 

• Une clientèle de renom, variée et sans dépendance 

• Des équipes autonomes, fidèles, compétentes et impliquées 

• Des certifications dont certaines sont pointues 

• Des marchés pérennes offrant une stratégie de croissance verticale ou 

horizontale  

 

DONNEES FINANCIERES 2025 
• CA moyen 4000 K€  

• EBE normatif 300 K€ 

• Effectifs > 50 personnes 

• Trésorerie nette attendue au closing : à l’équilibre 

 

IMPLANTATION 
• France 

 

IMMOBILIER 
• Sur 5 sites détenu via 3 SCI et 2 en locations 
• Sur terrains aménagés, espaces couverts de respectivement de 900m2, 

700m2, 700m2, 290m2 et 400m2 ; places de parking extérieures 
• Bons états d’entretiens, loyers globalement de marché, maillage du 

territoire 
 

RAISON DE LA CESSION 
• Le dirigeant souhaite céder sa société pour en assurer la pérennité ́ et son 

développement et se consacrer à un nouveau projet professionnel 
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