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Menuiserie et Métallerie vers une clientele de Bailleurs sociaux

Les atouts
| * Ils’agit de 2 sociétés pour un CA global de 8600 KE en 2024. « Clientéle de grande qualité et récurrente (Bailleurs
* Lentreprise ceuvre principalement aupres de bailleurs sociaux et et donneurs d’ordre),

entreprises de construction, par des appels d’offres, des contrats «  Evolution de l'activité depuis 7 ans

dentretien et travaux directs. « Savoir faire et capacité d’adaptation a des

* Les sociétés sont implantées sur une belle zone d’activité, et a "
nouveaux meétiers

proximité immeédiate des réseaux autoroutiers. . . .
* Implantation géographique

* La société exerce essentiellement dans les 100 KM autour du siege, .
* Belle rentabilité

La clientele est diversifiée avec un 1¢ client a 16 % du CA et un TOP

Q60 10 représentant environ 65 % de Uactivité.
d’aff * L’EBE est supérieur a 11 % de Uactivité (corrigé de la rémunération SIG sur 3 ans
de direction), avec une rentabilité nette de 7,5 % en 2024. 10000 575
* La structure financiere est trés solide (Fonds Propres d’environ 3000 2333 7765 7687
KE) avec un endettement quasi nul, et une Trésorerie positive en Zggg
permanence supérieure a 1500 KE. 5000
o 4000
3000
Le dirigeant approche de la retraite et souhaite adosser sa société a un iggg 730 ges 953 o4 1040 g4
Groupe ou étre repris par une personne en adéquation avec son métier. 0 2022 2023 202
. Limmobilier est détenu par le dirigeant et n’est pas dans le périmetre de — Activité EBE corrigé Res Net Linéaire (EBE corrigé)
cession.

La cession porte sur 100% des titres des sociétés d’exploitation.
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