PRESTATAIRE GLOBAL D’'IMPRIMERIE ET DE SERVICES DE COMMUNICATION B2B
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Lentreprise est un acteur régional majeur depuis plus de 30 ans.
Son positionnement historique d’imprimeur a évolué vers celui de
prestataire de services globaux de communication, avec une offre
produit print et digitale innovante.

» Ses clients sont des leaders sur leur secteur :

85% du CA est réalisé en direct avec les Directions Marketing et
Communication de ses clients privés et publics; le solde avec des
agences de communication.

» Son CA est trés bien réparti :

Le top 10 clients est < a 40% de son CA; le 1¢" client est < 10% du
CA; Le ler secteur d’activité de ses clients est < a 20% du CA.

» Elle dispose de moyens solides :

Une organisation robuste qui sappuie sur une équipe de direction,
des équipes administrative et financiere, commerciale et de
production ; la production est organisée par type d’activité. Le parc
matériel est performant, et peut supporter une croissance de CA de
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Répartition du CA par type d’activité

7% 4% B Impression Offset

Impression Numérique

12% E-Commerce

22% Agence de com

B Logistique sur PDV

20 % environ.
- » La structure financiére est saine : Répartition du CA par secteur d'activité
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SYNERCOM FRANCE SYNERCOM FRANCE lle-de-France Contact :
Cabinet de conseil en cession et acquisition d’entreprises organisé en réseau national —
Un des réseaux leaders sur le marché du M&A des PME-PMI depuis 1986. M. Ch rlstophe BERTHIER
8, place de la Madeleine 75008 PARIS | Tel : 014348 78 78 - Fax : 0143485995 +33 143487878
www.synercom-france.fr .
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