CROISSANCE EXTERNE

Synercom France IDF
termine 2016 sur un beau
doublé

Synercom France lle de France, la structure pilotée

par Bernard Besson, fait son miel de 'appétit retrouvé des
acheteurs industriels. lllustration avec deux opérations @
Facquisition menées pour le compte du groupe HCP Packaging
dans 'emballage et du groupe SVP dans I'externalisation

de la paye.

Conseillé par Richard Juhel, consultant Synercom France IDF spécialiste des
secteurs plastique et cosmétique, HCP Packaging, I'un des principaux fabri-
cants mondiaux d'emballages primaires haut de gamme pour les cosmétiques,
les soins et les parfums, vient d’acquérir 100% des parts de la société SIMP
jusque-la détenue majoritairement par Omnes Capital. Créée en 1949 en ré-
gion parisienne, la société SIMP s'est imposée en 60 ans comme le leader mon-
dial pour la fabrication d'applicateurs en plastique (brosses pour mascaras) et
d’essoreurs de magquillage. A la faveur de cette opération qui associé l'équipe
de management, notamment Alain Blondel, son président et Eric de Bardon-
néche, directeur commercial et du développement, le groupe HCP Packaging
détenu par Baring Private Equity Asia acquiert la majorité de la société SIMP.
Une croissance externe qui devrait en appeler d'autres, le groupe acquéreur
ayant missionné Richard Juhel pour le conseiller dans son projet de créer une
plateforme industrielle locale afin de mieux répondre & la demande de ses
clients européens.

Conseil du groupe SVP dan
gie de divers ion de 1
Bernard Besson, associé gérant de
Synercom France IDF, vient de finali-
ser une nouvelle acquisition dans le
secteur de l'externalisation de la paie
avec la reprise de la société Finapaye. «
Les nombreuses réglementations et
évolutions en cours autour du bulletin
de paie et les investissements techno-
logiques qu'elles réclament vont iné-
luctablement conduire & une consoli-
dation du marché dont le groupe SVP
sera un des moteurs » explique Olivier
Lenormand, pdg du groupe SVP, pour justifier cette nouvelle croissance ex-
terne. Créée en 2002 par Emmanuel de Prémont et Gérard Colin, Finapaye
était détenue jusqu'ici par Finaxim, leader en France de la mise a disposition
de professionnels en temps partagé avec 350 missions par an pour un chiffre
d'affaires annuel de I'ordre de 7 Meuros. De son c¢6té, Emmanuel de Prémont,
pdg du groupe Finaxim, se félicite de 'adossement de sa filiale spécialisée a un
prestataire de services de premier plan comme le groupe SVP. « L'offre paye
est un prolongement naturel de notre activité de DRH ou DAF en temps par-
tagé aupres de nos clients. L'accord conclu avec le groupe avec le groupe SVP
va nous permettre de continuer a proposer une offre fiable et pérenne pour le
traitement de la paie tout en élargissant la gamme des services disponibles
pour nos clients et prospects. » A noter que dans la cession de sa filiale Fina-
paye, le groupe Finaxim était conseillé par Alain Baumann, animateur du cabi-
net Cessio Finance et président du réseau Francession qui regroupe une quin-
zaine de cabinets de rapprochement indépendants.
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